
Руанда — нова точка 
зростання для 
арбітражу
Як INB.bio відкриває перспективний 
ринок для партнерів

Руанда — Загальна інформація

Населення


13,25 млн
Щорічне зростання 2,3%


Середній вік


19,7 років
60% жителів молодші за 

35 років

тривалість життя

69,6 років
 +5 років за 10 років


Мови

99,4%
кіньяруанда

14,7%
англійська

11,4%
французька

Релігія

49,5%
протестанти

43,7%
католики

4,73%
мусульмани

Урбанізація в Руанді: потенціал міського 
digital-ринку

~1,17 млн.
жителей города

~328 605 
мешканців району

~79 744
мешканців міста

~368 563 
мешканців району

~59 333
мешканців міста

~318 965
мешканців району

~49 038
мешканців міста

~404 278 
мешканців району

~136 830
мешканців міста

~404 278 
мешканців району

~27 416
мешканців міста

27,9% населення живе в 
містах

це близько 3,7 млн людей

Попри невисокий рівень урбанізації (27,9%), саме в містах зосереджені найактивніші інтернет-користувачі. Кігалі та інші центри стають рушіями цифрової 
економіки, відкриваючи нові горизонти для онлайн-маркетингу.

Інтернет і соцмережі в Руанді: зростаючий 
digital-ринок

 Digital-аудиторія Руанди активно зростає. Високий рівень мобільних підключень і розвиток соцмереж створюють перспективи для таргетованої реклами та 
digital-маркетингу.

Соціальні мережі

Загальна кількість користувачів: 930 тис. (6,5% населення)

1,51 млн (10,5%)
основна аудиторія 18–34 

(61,9% чоловіки, 38,1% 
жінки)

452 тис. (3,1%)
популярність серед молоді 

(60,8% чоловіки, 39,2% 
жінки)

470 тис. (3,3%)
професійна платформа

Проникнення 
інтернету

30,5% 
4,25 млн користувачів

Мобільні 
підключення

14+ млн SIM-
карт

понад 100% 
проникнення

PESTEL-аналіз Руанди: ключові фактори для 
бізнесу

Руанда — перспективний ринок зі швидкозростаючою економікою, молодою аудиторією та цифровим потенціалом. Успіх залежить від гнучкої цінової стратегії 
та фокусування на платоспроможні регіони.

Доходи населення

57%

міські жителі 
заробляють менше 

164$ на місяць

30%

 середній дохід 164–
410$

11%

високий дохід 410$ і 
вище

Політика
Стабільне управління 
сприяє інвестиційній 

привабливості, але 
регіональна напруга 
потребує пильності.

Економіка
Країна демонструє 

зростання, але рівень 
бідності залишається 

високим. Можливості  у 
секторах, що 

розвиваються.

Суспільство
Молоде населення — 

ресурс для робочої сили, 
але потрібні робочі місця.

Технології
Високий рівень 

мобільних підключень, 
зростання інвестицій у 

цифровізацію.

Екологія
Активна політика сталого 

розвитку, потенціал 
екотуризму.

Право
Спрощена реєстрація 

бізнесу, захист 
інтелектуальної власності.

Ринок харчових добавок у Руанді: асортимент, 
регулювання та канали продажу

Ринок харчових добавок у Руанді розвивається, але конкуренція низька, особливо в онлайн-продажах. Facebook майже не використовується, що відкриває 
можливості для цифрового просування.

Асортимент

Доступні вітаміни, мінерали, 
білки та рослинні добавки. На 

ринок виходять локальні 
бренди, як-от HAGALI.

Регулювання

Руандійське FDA контролює 
якість і безпеку харчових 

добавок. Виробники повинні 
дотримуватися суворих 

стандартів.

Продажі

Ліцензовані магазини в Кігалі 
(наприклад, AYUSH Rwanda 

Ltd).

Онлайн-платформи 
(HarakaMeds та інші).

Ціни

Вартість залежить від бренду. 
Наприклад, Lean Sculpt – 

≈41.41$ (RWF 50,500)

Конкуренти ринку харчових добавок у Руанді

Традиційні методи продажу (офлайн і мережевий маркетинг) домінують. Онлайн-продажі розвинені слабо, що створює можливості для цифрового просування 
та e-commerce рішень.

AYUSH Rwanda 
Ltd

 роздрібна торгівля, 
офлайн-продажі

AIM Global 
Rwanda Ltd

прямі продажі, 
мережевий маркетинг

Forever Living 
Products 

Rwanda Ltd
MLM, широкий 

асортимент

Dynapharm Ltd
фізичні магазини, 

індивідуальні продажі

Trevo Rwanda 
Ltd

фокус на мережевий 
маркетинг

Healthy Food & 
Feed Company 

Ltd (HFC Ltd)
виробництво продуктів 

на основі спіруліни, 
онлайн-продажі

SWOT-аналіз — INB.bio у Руанді

Сильні сторони: Слабкі сторони:

Оплата під час доставки 
відповідає місцевим платіжним звичкам.

Соціальні мережі як інструмент продажу
активна аудиторія Facebook (1,5 млн+ користувачів).

Низька купівельна спроможність
обмежує продажі преміум-продукції.

Логістика
складнощі з доставкою поза межами Кігалі.

Бюрократія
 складна процедура реєстрації у FDA Руанди.

Можливості: Ризики:

Зростаючий інтерес до здорового способу життя
особливо серед середнього класу.

Розвиток e-commerce
нові канали продажу та утримання клієнтів.

Невелике різноманіття продуктів
можливість запровадження нових форматів (стики, пакетики).

Партнерства 
співпраця з аптеками та службами доставки.

Конкуренція
сильні гравці з довірою клієнтів (MLM, локальні компанії).

Економічна нестабільність
споживачі можуть віддавати перевагу товарам першої потреби.

Регуляторні бар’єри
 можливі затримки у реєстрації.

Перспективи INB.bio на ринку Руанди

Ринок Руанди — це такий, що розвивається, але перспективний напрямок для INB.bio, особливо в містах із вищим рівнем доходів та інтересом до здоров’я, таких як Кігалі та 
Мусанзе. Попри обмеження, пов’язані з низькою купівельною спроможністю населення, існує відчутний попит на доступні та якісні харчові добавки.

Ключові можливості для 
INB.bio:

Звичний і зручний для 
споживачів формат 

оплати під час доставки

Активна аудиторія в 
соціальних мережах 
(особливо Facebook і 

Messenger)

Швидко розвинена 
цифрова інфраструктура 

та мобільна комерція

Уже сформована мережа 
роздрібних продавців 

добавок, що 
підтверджує інтерес до 

категорії

Рекомендації для успішного запуску:

INB.bio варто зробити ставку на доступні формати продукції, а також 
розвивати стратегії утримання клієнтів: стимулювання повторних 
замовлень через кол-центр, локалізований контент, партнерства з 
аптеками та службами доставки.
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